GUIA PRACTICA UNIVERSAL

Coémo Cotizar y Definir tus Tarifas Freelance

Framework profesional de tarificacién para cualquier servicio o especialidad profesional

Definir adecuadamente el valor de tu trabajo es uno de los pilares fundamentales para garantizar la sostenibilidad y
el crecimiento de cualquier actividad independiente, consultoria o servicio profesional en el mundo. Esta guia detalla
los modelos de cobro universales y la formula para calcular tus tarifas con precision.

| 1. Calculo de la Tarifa Minima Viable (TMV)

Antes de definir precios de cara al cliente, debes conocer el piso financiero que cubre tus costos operativos, de vida
y margen de rentabilidad indispensable. Este célculo aplica para cualquier profesional independiente mundialmente.

Paso A: Suma tus Costos Totales Mensuales
» Gastos Personales / Estilo de Vida: Vivienda, alimentacion, transporte, salud, servicios esenciales.

» Gastos Operativos del Servicio: Software, licencias, herramientas, conexion, depreciacién de equipos,
impuestos, contabilidad.

» Margen de Ahorro / Emergencia: 15% - 20% adicional para imprevistos o fondo empresarial.

Paso B: Determina tus Horas Facturables Reales

En cualquier servicio profesional, de 160 horas trabajadas al mes, no todas son 100% cobrables. Existe un
tiempo dedicado a gestion comercial, administracién y capacitacion.

« Horas Laborables Totales: ~40 horas/semana x 4 semanas = 160 horas/mes.

* Horas Facturables Efectivas (50%-60%): ~80 a 100 horas/mes.

Tarifa Minima por Hora = (Costos Personales + Gastos Operativos + Margen) /

Horas Facturables Mensuales

| 2. Modelos Universales de Pricing

Modelo Cuando Aplicarlo Ventajas

Proyectos con alcance ambiguo, consultorias, Asegura cobro directo por cada hora

Tarifa por Hora
P soporte continuo o cambios frecuentes. dedicada. Reduce riesgo de imprevistos.

Premia la eficiencia y rapidez del
profesional. Claridad presupuestaria
para el cliente.

Precio Fijo por Entregables con alcance (Scope of Work)
Proyecto 100% definido y cerrado desde el inicio.



Modelo Cuando Aplicarlo Ventajas

Proyectos estratégicos donde tu trabajo
Precio Basado en y 9 : Maximiza el margen de beneficio al

enera un alto impacto directo o retorno . ) . )
Valor (Value-Based) g ) ) P desacoplar el precio del tiempo invertido.
comercial al cliente.

Retainer Mensual Servicios recurrentes de mantenimiento, Flujo de caja predecible y recurrente
(Iguala) asesoria continua o soporte permanente. para el prestador de servicios.

| 3. Caso de Uso Ideal: Aplicacion en Cualquier Servicio

Para visualizar cémo aplicar este framework en cualquier industria o servicio a nivel global (desde disefio,
arquitectura y consultoria de negocios hasta traduccién, desarrollo o asesoria legal), analicemos la estructuracion
de una propuesta tipo:

Escenario General: Prestacion de un Servicio Profesional Estandar
Situacion: Un cliente requiere la contratacion de un servicio profesional integral con fecha de entrega a 4

semanas.

- Evaluacion de Horas Estimadas: 40 horas efectivas de ejecucién + 10 horas de revisiones y gestion de
proyecto = 50 horas totales.

- Determinacion de Tarifa Base: Supongamos una TMV de $35/hora — Costo Base = 50 hrs x $35 =
$1,750 USD.

* Ajuste por Complejidad y Valor Entregado (+25%): Si el servicio resolvera un problema critico para el
cliente o requiere un nivel técnico especializado, se ajusta el margen. Precio Final Sugerido: $2,180 USD.

- Estructura de Pagos Estandar Internacional:
o 50% Inicial ($1,090 USD): Anticipo obligatorio antes de iniciar el trabajo.

o 25% Hito Intermedio ($545 USD): Al presentar avances predefinidos.

o 25% Final ($545 USD): Previo a la entrega final de archivos o liberacion del servicio.

| 4. Clausulas Clave para Prevenir Escalamiento de Alcance (Scope Creep)

+ Definicion Clara de Entregables: Especificar detalladamente lo que INCLUYE y lo que NO INCLUYE el
presupuesto.

- Limite de Rondes de Revision: Incluir explicitamente 2 o 3 rondas de ajustes dentro del costo. Revisiones
adicionales se cotizan por hora.

» Condiciones de Retraso por el Cliente: Si el cliente demora més de X dias en enviar insumos, el cronograma
se reajusta formalmente.
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